MANROLAND GOSS GESCHAFTSJAHR
Erfolgreich mit nur noch 293 Mio.
Euro Umsatz?

Nach der Fusion der Druckmaschinen-Hersteller man-
roland web systems und Goss International hat das neu
formierte Unternehmen manroland Goss jetzt Zahlen
fiir das Geschaftsjahr 2018 vorgelegt. Bei kombinier-
ten Umsatzen von 293 Mio. € und einem Auftrags-
eingang von 327 Mio. € sieht sich das Unternehmen
in einer «flihrenden Marktposition im Rollenoffset».
Ob das wirklich so erfolgreich ist, wie manroland Goss
mitteilt, kann auch mit einem Fragezeichen versehen
werden. Denn als die Plane zur Fusion im Marz 2018
bekannt wurden, hatte der Goss-Eigner AIP einen Jah-
resumsatz von umgerechnet 172 Mio. € genannt und
manroland web systems hatte 2016 nach eigenen Anga-
ben einen Umsatz von 242 Mio. € erzielt. Zusam-
men sind das 414 Mio. €. Der gemeinsame Umsatz
ware also innerhalb von einem Jahr um rund 30% zu-
riickgegangen.
Ein Teil davon konnte auf die ehemalige Goss-Tochter
Contiweb zuriickzufiihren sein, die kein Bestandteil der
Fusion war und nunmehr als eigenstandiges Unter-
nehmen agiert. Allerdings hat manroland Goss 2018
nach der Fusion auch Umsitze zugekauft. So wurde
das Produkt- und Serviceangebot fiir Automatisie-
rungslésungen von der insolventen Harland Simon er-
worben und mit der Ubernahme der hollidndischen
GWS hat manroland Goss seine Geschaftsaktivitdten
mit Gebrauchtmaschinen und Maschinenumziigen
gestarkt.
Der Auftragsbestand im Projektgeschift liegt laut
manroland Goss aktuell bei 200 Mio. € an. Damit sei
die Unternehmensgruppe mit mehr als 1.000 Mitar-
beiter weltweit (650 davon am Standort Augsburg)
«bis ins zweite Quartal 2020 sehr gut aus-
gelastet», heisst es in einer Unterneh-
mensmitteilung, in der Geschaftsfiihrer
ALEXANDER WASSERMANN den Ausbau
B der Marktposition und das Erschliessen
neuer profitabler Geschéftsfelder ankiindigt. Dazu
wiirde primar in zukunftsfahige Bereiche wie den fle-
xiblen Verpackungsdruck, die praventive Maschinen-
wartung und in die E-Commerce-Handelsplattform
Market-X investiert.
> www.manrolandgoss.com
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KOENIG er BAUER AG
ZIEL 2023: UMSATZANSTIEG
AUF 1,5 MRD. EURO

Durch den wachsenden und weniger konjunktursensiblen Verpackungsdruck
ist die Koenig @7 Bauer-Gruppe bei der Ausrichtung auf ein nachhaltiges und
profitables Wachstum nach eigenen Angaben weiter vorangekommen. Doch
haben Engpasse bei den Teilen die Dynamik ausgebremst,

«Mit einem Rekord-Auftragseingang im
flexiblen Verpackungsdruck konnten wir
unseren Weltmarktanteil auf 9 Prozent
ausbauen. Im Kennzeichnungsdruck ha-
ben wir den Umsatz in drei Jahren um
rund 50 Prozent gesteigert. Bei Flachbett-
stanzen ist seit der Akquisition des Ge-
schifts im Jahr 2016 eine Erhéhung der
Erl6se um tiber 50 Prozent gelungen. Der
Eintritt in den Markt flr Faltschachtelkle-
bemaschinen und das geplante Joint Ven-
ture mit Durst im digitalen Faltschachtel-
und Wellpappendruck sind weitere Mei-
lensteine», sagt CLAus BolL-
ZA-SCHUNEMANN, CEO von
Koenig er Bauer. Zudem erga-

~ bensich Umsatzpotenziale mit
B der Rotalet durch die Substi-
tution analoger Druckverfahren im De-
kor- und Verpackungsdruck. So hat sich
Tetra Pak fiir eine RotaJet fiir den digitalen
Druck von Getrdnkekartons entschieden.
Zwei Bestellungen fiir den digitalen De-
kordruck liegen ebenfalls vor.

Einige Widrigkeiten bei der Teileverflg-
barkeit und Verschiebungen von Maschi-
nenauslieferungen ins Geschiftsjahr 2019
hatten das Erreichen des Umsatzziels be-
eintrachtigt. Mit 1.226,0 Mio. € lag der
Konzernumsatz nur leicht tber dem Vor-
jahr (1.217,6 Mio. €). Koenig €7 Bauer hatte
flir 2018 einen Umsatzanstieg von rund
4% angestrebt. Der Auftragsbestand stieg
auf 610,9 Mio. €.
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Die Engpasse bei den Teilen bremsten
auch das Geschaft im Segment Sheetfed,
was zu einem gegeniiber 2017 niedrigeren
Umsatz von 647,4 Mio. € flhrte. Die Be-
stellungen bei Digital @ Web legten von
139,6 Mio. € auf 167,6 Mio. € zu. Wih-
rend sich das Geschéft bei der HP-Maschi-
ne flir Vordrucke von Wellpappendeckla-
gen verhalten entwickelte, wurden meh-
rere Anlagen der Rotalet verkauft.

«Mit dem auf 610,9 Millionen Euro ge-
stiegenen Auftragsbestand und der guten
Auftragsentwicklung haben wir eine gute
Auslastung bis in den Sommer 2019 und
im Wertpapierdruck bis in das Jahr 2020»,
sagt CFO MATHIAs DAHN. Bei den Kunden
wachse das Produktionsvolumen vor al-
lem bei Verpackungen und Banknoten.
Wenn sich diese Rahmenbedingungen in
den ndchsten Monaten nicht verschlech-
terten, strebt Koenig €7 Bauer fiir 2019 ei-
nen Umsatzanstieg von bis zu 4% an.
«Wir wollen die sich aktuell bietenden
Marktchancen offensiv fiir ein profitables
Wachstum nutzen. Bei Rollenoffsetma-
schinen gehen wir von einem Abschmel-
zen des Geschafts aus. Mit unseren Initia-
tiven und Projekten streben wir bis 2023
eine Steigerung des Konzernumsatzes auf
rund 1,5 Milliarden Euro an», skizziert
CLAUS BoLzA-SCHUNEMANN.

> www.koenig-bauer.com





