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technotrans und Baldwin KEINE FUSION

Nach der Ankiindigung vom 12. Dezember 2003, technotrans wer-
de Baldwin Ubernehmen, gab technotrans nun bekannt, dass man
den beabsichtigten Kauf nicht mehr weiter verfolgen wolle. tech-
notrans sei nicht bereit, die geforderte Summe fiir Baldwin zu zah-
len. > www.technotrans.de

Scitex Digital Printing AKQUISITION ABGESCHLOSSEN
Die Eastman Kodak Company hat den Kauf von Scitex Digital Prin-
ting SDP abgeschlossen. Kodak hatte SDP Ende letzten Jahres fir
205 Mio. $ Gibernommen. SDP wird jetzt unter dem Namen Kodak
Versamark operieren. » www.kodak.com

UMAX/Microtek ALLIANZ DER SCANNERHERSTELLER
Der Scannermarkt ist seit einiger Zeit riickldufig und zudem vom
Preisverfall betroffen. Dies durfte der wahre Grund sein, weshalb
die beiden Scannerhersteller UMAX und Microtek jetzt eine stra-
tegische Allianz eingehen. Offiziell heiBt es, das Ziel der Partner-
schaft sei es, die Marktfiihrerschaft im grafischen Bereich zu festi-
gen und im Midrange-Bereich besser gegentber HP und Epson
antreten zu kénnen. UMAX iibernimmt europaweit die Distribu-
tion der Microtek-Produktserien ScanMaker und Artixscan sowie
Logistik, Vertrieb und Marketing. » www.umax.de

Konica und Minolta RECHTLICH VERSCHMOLZEN

Nach der im Januar 2003 angekiindigten Fusion der beiden Unter-
nehmen Konica und Minolta wurde die Integration jetzt auch
rechtlich durch den Eintrag ins Handelsregister vollzogen. Die
Namen der neuen Gesellschaften sind KonicaMinolta Business
Solutions Europe GmbH mit Sitz in Langenhagen und KonicaMi-
nolta Photo Imaging Europe GmbH in Hohenbrunn. Die Gesell-
schaften operieren in den Geschaftsfeldern Biirotechnologien,
Photo-Imaging, Kameras und Messtechnik. Die Vertriebsgesell-
schaften in 23 europdischen Landern beschaftigen etwa 6.000
Mitarbeiter. » www.konicaminolta.de

KPG UBERNAHME VON REAL TIME IMAGE

Kodak Polychrome Graphics (KPG) hat Ende Januar das Graphic
Arts Business der Real Time Image Inc. ibernommen und damit
das Produktportfolio seiner Proofsysteme um ein web-basiertes
Proofsystem erweitert. Bereits im Herbst hatte KPG ein entspre-
chendes Produkt angekiindigt. » www.kpgraphics.com

Xerox ERWARTUNGEN UBERTROFFEN

Xerox meldet fiir das 4. Quartal 2003 einen Gewinn, der Gber den
Erwartungen liegt. Als Griinde firr diese positive Entwicklung sieht
das Unternehmen in erster Linie die hohen Umsatze mit Farbsys-
temen und digitalen Office-Produkten. Im Geschaftsjahr 2003 lag
der Umsatz bei 15,7 Mrd. $, das entspricht einem Riickgang von
1% gegenUiber dem Wert von 2002. Der Gerdteumsatz stieg dabei
um 7%. > www.xerox.de

Agfa-Gevaert PLATTENHERSTELLER LASTRA GEKAUFT
Agfa-Gevaert hat bekannt gegeben, dass man alle Aktien von
Microgran S.r.l. tibernehmen wird, der Besitzerin von Lastra S.p.A.
Das italienische Unternehmen Lastra stellt Druckplatten, Chemik-
alien und Geréte fir den Offsetdruck her. Die Gruppe mit Haupt-
sitz in Manerbio hat 2003 ca. 240 Mio. € umgesetzt (siehe auch
unseren Beitrag auf Seite 6). » www.agfa.com » www.lastra.it
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Heidelberg stoBt verlustreichen
Digital- und Rollenoftset ab

Der Rollenoffsetbereich soll an Goss gehen, die Digitaldruck-Sparte geht an Kodak
Konzentration auf Bogenoffset soll Heidelberg in die Gewinnzone bringen

»Unserer Ende 2003 angekiin-
digte Neuausrichtung sind wir
deutlich ndher gekommen,
sagte Bernhard
Schreier, Vor-
sitzender des
Vorstands der
Heidelberger
Druckmaschi-
nen AG. »Heidelberg wird sich
auf den Bogenoffset konzen-
trieren und mit einem umfas-
senden Angebot kommerzielle
Druckereien den Verpackungs-
und Etikettendruck bedienen.
Wir sind zuversichtlich, Heidel-
berg mit dieser Strategie kurz-
fristig wieder in die Gewinnzo-
ne bringen zu kdnnen.« Im
Rahmen der angekiindigten
Neuausrichtung konzentriert
sich Heidelberg neben dem
Bogenoffsetdruck auf Druck-
vorstufe und Druckweiterverar-
beitung inklusive dazugehdri-
ger Workflowkomponenten
sowie Serviceleistungen. Auch
die Integration des Digital-
drucks in den Workflow soll
nach wie vor Bestandteil des
Angebotes sein.

Rollenoffset an Goss

Heidelberg und Goss Interna-
tional haben sich nach Anga-
ben beider Unternehmen bei
ihren seit Monaten andauern-
den Verhandlungen deutlich
genahert. Man habe sich bei
wesentlichen Vertragsinhalten
zur beabsichtigten Ubertra-
gung der Heidelberg Rollen-
offset-Sparte an Goss geeinigt.
Die Transaktion umfasst die
Geschaftsfelder Commercial
Web, Zeitungsdruckmaschinen
und Weiterverarbeitungsanla-
gen flir Rollendruckmaschinen.
Heidelberg wird im Gegenzug
als neuer Gesellschafter an

Goss knapp 20% der Anteile
halten. Zu weiteren finanziel-
len Bedingungen wurde Still-
schweigen vereinbart, doch
lasst die Anteileignerschaft von
Heidelberg an Goss vermuten,
dass Heidelberg fir die Ver-
auBerung kein Geld bekom-
men wird. Die Vereinbarung
mit Goss betrifft rund 2.100
Heidelberg Mitarbeiter dber-
wiegend an Standorten in den
USA, in Frankreich und den
Niederlanden.

Heidelberg war 1988 durch
den Erwerb von Harris in den
Rollenoffsetdruck eingestie-
gen. Mit der Ubernahme des
holléandischen Unternehmens
Storck Contiweb bot Heidel-
berg seit 1996 auch Rollen-
wechsler und Trockner fiir den
Rollenoffset an.

Digitaldruck an Kodak

AuBerdem gibt Heidelberg sei-
nen Digitaldruckbereich an
Kodak ab. Dazu haben beide
Unternehmen — vorbehaltlich
der Zustimmung der Kartellbe-
hérden — einen Vertrag unter-
zeichnet. Die Vereinbarung gilt
fir alle Digitaldruck-Aktivita-
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Bogenoffset 3.064 74,2
Rollenoffset 431 104
PostPress 400 9,7%
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ten von Heidelberg. Diese um-
fassen die digitalen Schwarz-
weiB-Druckmaschinen als auch
den 50%-igen Anteil an Nex-
press, dem Gemeinschaftsun-
ternehmen mit Eastman Kodak
fiir digitale Farbdruckmaschi-
nen sowie den 100%-igen An-
teil an der NexPress GmbH in
Kiel. Zur Zeit arbeiten in der
Digitaldrucksparte von Heidel-
berg weltweit rund 2.000
Mitarbeiter.

Im Vertrag haben Kodak und
Heidelberg eine leistungshezo-
gene Kaufpreisregelung ver-
einbart. Uber einen Zeitraum
von zwei Jahren wird Kodak
periodisch Zahlungen an Hei-
delberg leisten, wenn verein-
barte Verkaufsziele erreicht
werden. Werden alle bis Ende
2005 eingehalten, wird Kodak
maximal 150 Mio. § in bar
zahlen. Uber einen Fiinfjahres-
zeitraum nach Inkrafttreten
des Vertrages werden zusatz-
liche Zahlungen an Heidelberg
fallig, wenn weitere Verkaufs-
Ziele erreicht wurden. Kodak
wird bei Inkrafttreten des Ver-
trages zunéchst keine Barzah-
lung leisten. Zu weiteren
finanziellen Bedingungen der
Transaktion wurde Stillschwei-
gen vereinbart. Heidelberg
wird in den ndchsten zwei
Jahren nach Inkrafttreten des
Vertrages keine wettbewerb-
lichen Aktivitaten im Digital-
druckbereich ausiiben.

1997 hatte Heidelberg mit
Eastman Kodak das Joint
Venture NexPress zur Entwick-
lung einer digitalen Farbdruck-
maschine fiir den oberen Leis-
tungsbereich gegriindet. 1999
libernahm Heidelberg den
SchwarzweiB-Digitaldruckbe-
reich Office Imaging von

Kodak. nico



