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KOENIG e7 BAUER: UMSATZ LEICHT UBER VORJAHR

CEO BOLZA-SCHUNEMANN MAHNT
PREISDISZIPLIN AN

Durch gestiegene konjunkturelle Risiken und einen héheren Preisdruck seitens des
Wettbewerbs sei das Marktumfeld anspruchsvoller geworden, teilt Koenig € Bauer im Bericht
zum dritten Quartal 2019 mit. Dennoch sei der Konzernumsatz tiber alles betrachtet

gewachsen und die Kapazitatsauslastung hoch.

In den ersten drei Quartalen 2019
seien im Konzern Auftrage in Ho-
he von 843,0 Mio. € eingegan-
gen — rund 100 Mio. € weniger
als im Vorjahr (943,2 Mio. €),
was aber durch einen in dieser
Dimension uniiblichen Grossauf-
trag im Wertpapierdruck be-
glinstigt war.

In seinem Brief an die Aktionare
weist der Vorstandsvorsitzende

| CLAUS BoLzA-ScHU-
| NEMANN ausdriicklich
._ auf den hoheren

Preisdruck vonseiten
m des Wettbewerbs hin:
«Grundsatzlich stehen fir uns
Preissenkungen zur Erhaltung
oder Ausweitung von Marktantei-
len ausser Frage. Der einzige aus
unserer Sicht schliissige Umgang
mit Nachfrageschwankungen ist
die aktive und schnelle Gestal-
tung der Kostenseite bei fortge-
setzter Arbeit an innovativen Pro-
dukten, die dem Kunden einen
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messbaren Mehrwert ermogli-
chen. Das schwierigere Marktum-
feld mit zum Teil massiven Zuge-
standnissen der Konkurrenz hat
sich aufgrund unserer strikten
Preisdisziplin im Auftragseingang
des dritten Quartals 2019 nieder-
geschlagen.» Die wirtschaftlichen
Rahmenbedingungen hatten auch
dazu gefiihrt, dass einzelne Pro-
jekte von Kunden verschoben
wiirden. Bei Neubestellungen war
der Auftragseingang insbesonde-
re bei Sheetfed schwacher als in
den Vorquartalen.

Mit Erlsen von 292,2 Mio. € im
dritten Quartal sei der Konzern-
umsatz gegeniiber dem Vorjahr
(788,8 Mio. €) dennoch leicht
auf 798,2 Mio. € gestiegen. Das
Konzern-EBIT von 5,2 Mio. €
(2018: 28,6 Mio. €) sei von Auf-
wendungen fiir die Wachstums-
offensive 2023 beeinflusst, die
kumuliert fr 2019 bis 2021 bei
rund 50 Mio. € liegen. «<Neben
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dem riicklaufigen Servicegeschaft
im Zeitungsdruck haben uner-
wartete Projektaufwendungen fiir
den Wertpapier-Grossauftrag,
ungeplante Qualitdtskosten und
negative Mixeffekte das Ergebnis
belastet», erlautert CLAUS BoLzA-
SCHUNEMANN. «Auch in Anbe-
tracht der gestiegenen Konjunk-
turrisiken arbeiten wir intensiv an
Kostensenkungsprojekten.»

Trotz der Schwankungen bei Um-
satz, Auftragseingang und Ge-
winn der Segmente Sheetfed
(Bogenoffset), Digital @ Web
(Rollen- und Digitaldruck) sowie
Specials (Wertpapier-, Metall-,
Glas- /Hohlkorperdruck und
Coding) hélt der Konzern-Chef
die Ziele 2019 fiir erreichbar. Das
Erreichen (Umsatzanstieg um 4%
und eine EBIT-Marge von 6%) sei
bei schwdcheren Auftragseingan-
gen herausfordernder geworden.
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KOMMENTAR
Schndappchenmarkt
Druckmaschinen?

Preiskampfe kennen wir ja
nicht erst, seit sich Handler
und Anbieter im Internet
wilde Preisschlachten liefern.
Preisnachldsse sind auch oder
gerade bei Investitionsgiitern
an der Tagesordnung. Wenn
der Koenig e Bauer-CEOQ
KLAUS BoLZA-SCHUNEMANN
in einem Aktiondrsbrief je-
doch explizit anfiihrt, dass die
eigene strikte Preisdisziplin
gegenliber den zum Teil
massiven Zugestandnisse der
Konkurrenz zu schwacheren
Auftragseingdngen insbeson-
dere im Sheetfed-Segment
gefiihrt hat, lasst sich erah-
nen, was zurzeit am Markt
der Bogenoffsetmaschinen
los ist.

Solche Preiskdampfe fiihren
dazu, dass der eine weniger
Geschafte abschliesst, der
andere zwar die Auftrage hat,
seine Marge aber in den Kel-
ler fahrt. Erklart das vielleicht,
warum der eine oder andere
Hersteller nicht aus der Ver-
lustzone rauskommt? Das
ware dann aber mehr als be-
denklich. ni
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