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HEIDELBERG SUBSCRIPTION .
WEIG PACKAGING WAHLT ERNEUT
SUBSCRIPTION

Der Faltschachtelproduzent Weig Packaging hat Ende Mai eine Speedmaster XL 106 21k in Betrieb
genommen. Im Rahmen von Subscription Plus stellt Heidelberg die Produktionstechnik mit allen

Software-, Service- und Beratungsleistungen sowie das komplette Verbrauchsmaterial zur

Verfligung. Der Vertrag wurde in Zusammenarbeit mit der Munich Re Gruppe abgeschlossen.

Text und Bilder: Heidelberg Schweiz AG

s eit Ende Mai produziert der
Faltschachtelproduzent
Weig Packaging GmbH im bayeri-
schen Emskirchen auf einer
neuen Heidelberger Speedmaster XL
106. Es handelt sich um die erste
Maschine der neuen 21.000er-
Leistungsklasse in Deutschland.
Fir die Finanzierung wahlte Weig
das Subscription Plus Modell.
Entgegen einer klassischen Inves-
tition in die Produktionstechnik
wird die Bogenoffsetmaschine
iber einen festgelegten Preis pro
gedruckten Bogen finanziert. Da-
bei beinhaltet das Equipment-as-
a-Service-Modell (EaaS) Service-
leistungen seitens Heidelberg. Re-
gelmassig durchgefiihrte Trai-
nings und Beratungen sollen das
Unternehmen darin unterstiit-
zen, die Verfiigbarkeit des Pro-
duktionssystems zu maximieren.
Heidelberg ibernimmt zudem mit
Vendor Managed Inventory (VMI)
die Verwaltung und Lieferung
samtlicher Verbrauchsmateria-
lien. Dadurch ist Weig Packaging
von Aufgaben, die fiir die Ent-
wicklung des eigenen Geschéfts
nicht zentral sind, entlastet.
Seitdem das Subskriptionsmodell
eingefiihrt worden ist, verzeich-
net Heidelberg einen wachsenden
Zuspruch. «Wir freuen uns, Weig
Packaging bei der weiteren Opti-
mierung ihres Geschafts zu un-
terstiitzen», betont der Vor-
standsvorsitzende DRr. LubwiN
Monz.

Weig Packaging hat seine Kapazitdten durch eine Speedmaster XL 106 21k, die erste Maschine der 21.000er-Geneation in

i

Deutschland, verstdrkt. Die hochgesetzte Bogenoffsetmaschine ist mit vollautomatischer Palettenlogistik ausgeriistet.

Munich Re ist strategischer
Partner

Das Vertragsmodell wird tiber
eine strategische Partnerschaft
mit der Munich Re-Gruppe finan-
ziert. Die Grundlage dazu bildet
das Heidelberger Subscription Plus
Modell, das die Partner gemein-
sam ausbauen wollen. Relayr und
loT Financing Services, zwei Gesell-
schaften von Munich Re, unter-
stlitzen Heidelberg nicht nur da-
bei, das EaaS-Modell operativ
umzusetzen. Sie verantworten
zugleich die Finanzierung und
stellen alle Leistungen rund um
die Implementierung von loT-
Technologien (Internet of
Things) zur Verfiigung. Kunden
erhalten damit die wesentlichen

Dienstleistungen aus einer Hand.

Es sind die Prozesse

Die jetzt bei Weig in Betrieb ge-
setzte Bogenoffsetmaschine ist
die dritte Speedmaster XL 106, die
in Emskirchen produziert. Die
ersten beiden Maschinen wur-
den im Frithjahr 2018 installiert.
Bereits damals entschied sich
Weig Packaging flr das Subskrip-
tionsmodell von Heidelberg. Es
war der weltweit erste Vertrag
dieser Art.

Gegenliber der klassischen Fi-
nanzierung einer Druckmaschine
hat der Weg iiber die Subskrip-
tion zu einer deutlichen Steige-
rung der Produktivitat gefiihrt.
STEFAN LEONHARDT, Geschifts-
fithrer der Weig Packaging GmbH,
beziffert den Zuwachs mit 15%
bis 20%. Dafiir gibt es einen
hauptsachlichen Grund: Das Ziel
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von Weig und Heidelberg ist de-
ckungsgleich; beide Partner sind
daran interessiert, die Kapazita-
ten maximal zu nutzen und auf
den Bogenoffsetmaschinen tiber
die Laufzeit des Vertrags hinweg
moglichst viele verkaufbare
Druckbogen zu produzieren. Da-
raus leitet sich das Engagement
von Heidelberg ab, wonach die er-
zielten Ergebnisse laufend analy-
siert, mogliche Verbesserungen
in regelmassig durchgefiihrten
Audits diskutiert und an den Ma-
schinen durch Heidelberg-Instruk-
toren trainiert werden. Ein global
angelegtes Benchmark-Tool, das
ahnlich aufgestellte Druckereien
anonym vergleicht, fithrt Weig
Packaging regelmdssig unter den
Top-3-Druckereien, wie LEON-
HARDT sagt. «Es sind die Prozesse



und deren Optimierung, die uns
die gesteckten Produktivitats-
ziele erreichen lassen. Heidelberg
zeigt uns, dass wir mit der Speed-
master-Technologie auf maxima-
ler Leistung fahren kénnen.»
Die erzielte Produktivitatssteige-
rung hat Weig dazu bewogen, bei
der jlingsten Kapazitatserneue-
rung den Weg mit Heidelberg
weiterzugehen und eine Finan-
zierung (iber das Subskriptions-
modell zu wahlen. «Die partner-
schaftliche Zusammenarbeit mit

Heidelberg bei Service, Wartung,

N

Just in Time: Das Kartonlager bei Weig Pac

Tagen einmal umgesetzt.

Instandhaltung und bei der Ver-
sorgung mit dem Verbrauchs-
material betrachten wir als Vor-
teil», sagt STEFAN LEONHARDT.

Hoch automatisiert

Weig Packaging fertigt Faltschach-
telverpackungen fiir multinatio-
nale und lokale Kunden im Food-
und Nonfood-Markt. Jahrlich
werden den Angaben zufolge
rund 160 Millionen Druckbogen
produziert. Die Produktionsab-
laufe in Emskirchen sind durch-
gangig automatisiert. Vom Kar-
tonlager mit einer 1,5- bis 2-Ta-
geskapazitat bis zu den in Boxen
verpackten versandbereiten
Schachtelzuschnitten erledigen
Automated Guided Vehicles und
Robotertechnik den Material-
transport. Die drei hoch gesetz-
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ten Speedmaster XL 106 sind mit
vollautomatischer Palettenlogis-
tik ausgerustet. Die Zyklen fiir
die Stapelwechsel liegen auf der
21.000er-Maschine bei etwas
mehr als sieben Minuten.

Wertschopfungskette
abgebildet

Die Weig-Gruppe umfasst neben
der Produktionsstatte in Ems-
kirchen ein Kartonwerk und ein
Recycling-Werk in Mayen bei
Koblenz. Damit bildet die Grup-
pe in der Kartonverarbeitung die

kaging wird innerhalb von einem bis zwei

gesamte Wertschopfungskette
ab. Der Firmeninhaber MoriTz J.
WEIG spricht von einem «zirku-
laren Geschaftsmodell». Das
Kartonwerk ist an das ERP-Sys-
tem der Gruppe angeschlossen
und beliefert Emskirchen auf-
tragsbezogen mit dem jeweils
gewlinschten Material. Das Re-
cycling-Werk versorgt seinerseits
das Kartonwerk mit 90o.000
Tonnen Altkarton pro Jahr. Da-
von gehen 200.000 Tonnen an
Dritte, der Rest ist fiir den Eigen-
bedarf bestimmt.

> www.heidelberg.com /ch
> hanspeter.balsinger @ heidelberg.com

HEIDELBERG

SCHNELLER UND
FLEXIBLER MIT CUTSTAR

Der Rollenquerschneider CutStar von Heidelberg stoRt bei
Druckereien auf hohe Nachfrage. Die Anwender nutzen
Kostenvorteile und steigern Produktivitat.

Im drupa-Jahr 2000 hatte Heidelberg den ersten Rollenquerschnei-
der CutStar auf den Markt gebracht und seither standig weiterent-
wickelt. Die Technik verbindet die Produktivitdts- und Kosten-
vorteile der Rollenware mit der Flexibilitat des Bogenoffsetdrucks
und kommt in Verbindung mit den hochautomatisierten Speedmas-
ter-Modellen XL 75, CX 104 und XL 106 zum Einsatz.

. .
Der Heidelberg CutStar Generation 4 bietet die niedrigeren Kosten von Rollenware
mit der Flexibilitct des Bogenoffsetdrucks zu kombinieren.

Der Rollenquerschneider CutStar ist eine Erganzung fiir die Verar-
beitung diinner Materialien mit hoher Fortdruckgeschwindigkeit.
Steigende Kundenanforderungen insbesondere bei der Verarbei-
tung von Etikettenpapieren, In-Mold Folien und Papieren fir
Beipackzettel waren Ausléser fiir die Entwicklung der 4. Ge-
neration CutStar. Sie ist gegeniiber der vorhergehenden in das Push-
to-Stop-Konzept eingebunden und bringt mehr Automatisierung
und einfacheres Handling mit. Nach Angaben von Heidelberg sind
damit Riistzeit-Einsparungen in Hohe von 50% maglich.

Auch konnte mit dem CutStar Generation 4 die Produktionsge-
schwindigkeit fiir diinne Substrate um 30% erhoht werden und das
Einsatzspektrum fiir besonders diinne Materialien (Folien ab 40 p
und Papier ab 30 g/m?) deutlich ausgeweitet werden. Die ausge-
lieferten Systeme kommen aktuell zu zwei Dritteln fiir das Bedru-
cken von Etiketten und Packungsbeilagen zum Einsatz. Zudem ist
der Anteil von Rollenquerschneidern im Akzidenzbereich in den
vergangenen Monaten aufgrund der Kostenvorteile beim Papier-
einkauf stark gestiegen.

Vor Kurzem hat Heidelberg bereits den 50. CutStar Generation 4,
dessen Markteinfiihrung im Sommer 2020 erfolgte, an den ameri-
kanischen Akzidenzdrucker Seaway Printing Company verkauft.

> www.heidelberg.com
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