Der Auftragseingang
im Koenig € Bauer-Seg-
ment Paper €7 Packa-
ging Sheetfed Systems
(PesP) lag mit 500,3
Mio. Euro im 9-Monats-

zeitraum 2025 nur
leicht unter dem drupa-
2024-Vorjahresniveau
Fiir das Gesamtjahr
2025 erwartet der Vor-
stand ein leichtes Um-
satzwachstum auf 1,3
Mrd. Euro.
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KOENIG & BAUER

Starke
Ergebnisse

in Q3

Koenig e Bauer bestatigt nach einem
erfolgreichen 3. Quartal den Zielkurs
fiir 2025. Der Auftragsbestand blieb
auf historisch hohem Niveau, zudem
wird tber ein Umsatzplus und eine
signifikante Ergebnisverbesserung
berichtet.

Bei der Koenig €7 Bauer AG lag der
Auftragseingang nach neun Monaten
mit 856,8 Mio. € um nur —13,3% un-
ter dem starken drupa-Vorjahr. Der
Rickgang verlief nach Angaben des
Unternehmens erwartungsgemass
und sei insbesondere auf den nicht
vorhersehbaren Auftragseingang in
der Banknote Solutions (BNS) sowie
den auslaufenden drupa-Effekt zu-
riickzufihren.

Der Auftragsbestand zum 30. Sep-
tember von 1.035,7 Mio. € lag laut
Hersteller damit weiterhin auf einem
historisch hohen Niveau (Vorjahr:
1.080,0 Mio. €).

Der Konzernumsatz stieg nach Anga-
ben von Koenig 7 Bauer in den ersten
neun Monaten 2025 um 5,0% auf
860,9 Mio. €. Dabei sei der Umsatz in
Q3 um 8,0% gegeniiber dem Vorjah-
resquartal auf 310,5 Mio. € sequen-
ziell gesteigert worden.

Nahezu die gesamte Ergebnisverbes-
serung wurde im starken 3. Quartal
mit 16,0 Mio. € erzielt.
Das Segment Paper €7 Packaging
Sheetfed Systems (PesP) zeigte sich
dem Q3-Bericht zufolge als wider-
standsfahig. Der Auftragseingang lag
mit 500,3 Mio. € im 9-Monatszeit-
raum nur leicht unter dem drupa-
Vorjahresniveau. Bei einem Umsatz-
anstieg von 4,4% auf 487,1 Mio. €
nach neun Monaten sei durch die
starke Leistung in Q3 mit einem ope-
rativen EBIT von 7,4 Mio. € eine
Trendwende nach zwei Vorquartalen
mit jeweils —o,1 Mio. € gelungen.
Im Segment Special €7 New Technolo-
gies (S&rT) lag der Auftragseingang
(3753 Mio. €) erwartungsgemdss nach
den hohen Bestellungen in der BNS
unter dem Vorjahr. Der Umsatz nach
neun Monaten stieg auf 396,9 Mio. €.
Angesichts der zunehmenden han-
delspolitischen Spannungen und der
weiteren Eintriibung des makrodko-
nomischen Umfelds fokussiert sich
Koenig e Bauer auf seinen strategi-
schen Rahmen, der dem Leitprinzip
<Customer First> folgt.
«Unsere intensive Prasenz auf inter-
nationalen Fachmessen und gezielte
Auslandsreisen sind entscheidend,
um den engen Draht zu unseren
Kundengruppen zu pflegen und un-
sere Position zu starken. Gleichzeitig
untermauern wir unsere Technolo-
giefiihrerschaft, indem wir innovative
Losungen konsequent
vorantreibeny, flihrt DR.
STEPHEN KiMMiIcH, Vor-
standsvorsitzender der
Koenig er Bauer AG, aus.
Der Druckmaschinenhersteller be-
statigt zudem die Prognose fiir das
Jahr 2025. Der Vorstand erwartet ein
leichtes Umsatzwachstum auf 1,3
Mrd. €
Eine prazisierte Guidance fiir 2026
erfolgt voraussichtlich Anfang 2026,
nachdem ein besserer Blick auf die
makrockonomischen Entwicklungen
insbesondere in den USA besteht.
> www.koenigbauer.com
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HEIDELBERG

Weltweite
Marktposition
behauptet

In einem herausfordernden wirt-
schaftlichen Umfeld hat die Heidelber-
ger Druckmaschinen AG im ersten
Halbjahr des Geschéftsjahres 2025/
2026 (1. April bis 30. September)
nach eigenen Angaben eine «robuste
Geschaftsentwicklung» gezeigt und
ihre Profitabilitat deutlich gesteigert.
Der Umsatz sei dabei auf 985 Mio. €
gestiegen und lag rund 8% tiber dem
Vorjahreswert. Positiv hatten sich in
diesem Zeitraum vor allem die Regio-
nen Europa und Asien entwickelt.

In der zweiten Halfte des laufenden
Geschftsjahres rechnet das Unter-
nehmen aufgrund der soliden Auf-
tragslage trotz anhaltender negativer
Wahrungseffekte mit einer Steige-
rung des Umsatzes gegeniiber dem
ersten Halbjahr.

Unter Berticksichtigung des drupa-
bedingt starken Vorjahreshalbjahrs
zeigt sich der Auftragseingang nach
sechs Monaten mit 1.116 Mio. € auf
einem stabilen Niveau (Vorjahr: 1.273
Mio. €).

Die komplexen Zollregelungen der
US-Regierung flhrten teilweise zu
Auftragsverschiebungen.

Ein starkes Signal habe dagegen die
Teilnahme an der Labelexpo im Sep-
tember gesetzt: Mit Auftragen im
zweistelligen Millionen-Euro-Bereich
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