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OBILITY
MEHR ZEIT FÜR MEHR GESCHÄFT
IM ONLINE-BUSINESS  

Print Automation, Print
Management, Print In-
tegration und Print
Shops – mit vier Säulen
hat Obility die modular
aufgebaute E-Business
Print-Lösung klarer
denn je strukturiert. 

Die vier Säulen bilden ein
Fundament, auf dem zeitge-
mäße Online-Print-Konzepte
stehen sollten, um die Anfor-
derungen an die Effizienz
von Produktionsprozessen
abzudecken. Die Funk tionen
aller vier Säulen lassen sich
in Lösungen fremder Herstel-
ler einbinden und umgekehrt
Lösungen anderer Hersteller
in Obility integrieren. So wird
Obility zu einem mächtigen
Werkzeug für das Realisieren
online-gestützter Geschäfts-
modelle.
»Mit unserer Plattform bie-
ten wir alle Voraussetzungen
für Print 4.0 – also die Reali-
sierung von Geschäftspro-
zessen rund um die Produk-
tion und Vermarktung von
Druck-Erzeugnissen«, erläu-

tert Geschäfts-
führer Frank
Siegel. »Da bei
setzen wir mit
unserem Motto

›More Time. More Business.‹
den Fo kus auf Effizienzge-
winne, die Obility in online-
basierten Geschäftsprozes-
sen für Shop-Betreiber und
ihre Kunden ermöglicht.«
Obility Print Automation bil-
det dabei das Herz stück der
Lösung, indem die Funktio-
nen dieser Säule die Prozes -
se weitgehend automatisie-
ren. So sendet das System
zum Beispiel automatisch

Mails und Daten, führt Be-
stellungen aus, bucht Belege,
druckt Dokumente und über-
wacht Termine. So gewinnen
alle Abteilungen Zeit.
Obility Print Management
gibt Anwendern alle erfor-
derlichen Werkzeuge zur
browserbasierten Abwick-
lung von Druckgeschäften an
die Hand. Die ERP-Funktion
deckt unter anderem Auf-
tragswesen, Materialwirt-
schaft, Lagerverwaltung, Pro-
duktionsplanung, CRM und
Sendungsverfolgung ab.
Dabei bieten Möglichkeiten
für Berechnungen, Auswer-
tungen und Prognosen ein
breites Instrumentarium für
das Prozess-Management.
So erlaubt zum Beispiel die
in Obility integrierte Business
Intelligence Software Pen-
taho auf kom fortable Weise
Analysen und statistische
Auswertungen, die einen de-
taillierten Überblick über die
Entwicklung wichtiger Kenn-
zahlen ge ben. Dashboards,
Reports und weitere Features
wie etwa der Datenexport-
monitor eröffnen Shop-Be-
treibern alle Möglichkeiten,
ihre Online-Geschäfte noch
gezielter zum Erfolg zu füh-
ren. Dabei garantieren die
responsiven Ansichten Ge-
räte- und Zeitunabhängig-
keit.
Obility Print Integration er-
möglicht den einfachen und
sicheren Anschluss externer
Systeme via API Integration.
Letztlich ver dankt Obility die-
ser Säule seine Offenheit ge-
genüber externen Editoren
wie Chili Publisher, Produkti-
ons- und Disposi tions pla -
nungs sys temen wie Perfect
Pattern, Zahlungssystemen,

Versand-Schnittstellen, Vor-
stufen-Workflows, MIS, Fi-
nanzbuchhaltung, CRM und
etlichen anderen Systemen.
Per Obility Print Integration
können Shop-Betreiber in-
und externe Anwendungen
einbinden und auslagern, um
ihre individuellen Work flows
zu optimieren und auf ihre
Anforderungen aus zurichten.
Die Säule Obility Print Shops
repräsentiert schließlich eine
neue Web-to-Print-Genera-
tion mit modernster Shop-
Technologie, in die mehr als
15 Jahre Erfahrung von Obi-
lity bei der Vermarktung von
Druck-Erzeugnissen via Inter-
net eingeflossen sind. Die
schlüsselfertigen Online-
Shops bilden zahlreiche Ge-
schäftskonzepte, komplexe
Produktwelten und einfache
Bestellabläufe bei B2C-
Shops oder geschlossenen
Portalen ab.
Zu den Highlights der Obility
Print Shops zählen die flexi-
blen Klickwege, Funktionen
und Screen-Designs für die
Gestaltung individueller
Shop-Oberflächen sowie das
responsive Webdesign. Zu -
dem gibt es die Möglichkeit
der Einbindung von mehr als
1.800 Marktplätzen, Social
Media-Kanälen, Preisver -
gleich sportalen und Affiliate-
Systemen als Umsatzgenera-
toren. Hinzu kommen Werk-
zeuge für SEO (Search En-
gine Optimization) und On-
line-Marketing, mit denen
Shop-Betreiber neue Kunden
gewinnen beziehungsweise
Bestandskunden an sich bin-
den können.

› www.obility.de

Unitedprint 
250. USS PARTNER-
SHOP INSTALLIERT
Die Onlinedruckerei United-
print SE, zu deren bekann -
tes ten Marken print24.com
gehört, erreichte mit der In-
stallation ihres 250. Partner-
shops auf der drupa einen
Meilenstein mit den neuen
USS Partnershops. Unter der
Marke Unitedprint Shop Ser-
vices bietet Unitedprint SE
lokalen Druckereien die
Mög lichkeit, ihren eigenen
Online-Shop zu eröffnen –
und das zum Null tarif. 
»Wir haben über ein Jahr be-
nötigt, um unser gesamtes
Know-how eines Web-to-
Print-Shops, inklusi ve 
WYSIWYG-Editor, Fotosoft-
ware und mobiler Webseite
jedem Partner zur eigenen
Nutzung kostenlos zur Verfü-
gung zu stellen. In dieser Zeit
haben wir über 20.000 Vor-
anmeldungen für unser USS
Partnerprogramm erhalten«,
erläutert Ali Jason Bazoo-
band, Vorstand Marketing/
Innovation von Unitedprint
SE. 
› unitedprintshopservices.com

Xerox 
PARTNERSCHAFT 
MIT OPTIMUS 
Xerox ist jetzt offizieller Ver-
triebspartner von Optimus in
Westeuropa. Durch die Part -
nerschaft können Syste me
von Xerox in eine Optimus
MIS-Lösung integriert wer-
den, Anwender können so

sämtliche Businessprozesse
ver walten und steuern – vom
Vertrieb über die Produktion
bis hin zum Kostenmanage-
ment. Umgekehrt kann die
Optimus Dash-Lösung mit
der Xerox FreeFlow Core
Workflow-Software und der
XMPie Web-to-Print und Per-
sonalised Communication
Software kombiniert werden.
› www.xerox.com

EFI und Esko 
KOOPERATION IM
VERPACKUNGSMARKT 
Auf der drupa haben EFI und
Esko eine Kooperation über
die Vermarktung einer ge-
meinsamen Workflow-Lö-
sung vereinbart, auf deren
Basis Verpackungen in einem
einzigen nahtlosen und inte-
grierten Workflow hergestellt
werden sollen. Im Rahmen
dieser Kooperation werden
EFI Fiery-Frontend-Systeme,
Esko-Workflows und MIS-Lö-
sungen von EFI kombiniert.
Auf Basis des Esko-Work-
flows sollen Druckaufträge
zur Ausgabe vorbereitet und
Optimierungs-Tools von EFI
zur nahtlosen Weiterleitung
dieser Aufträge an Produkti-
onsgeräte genutzt werden.
› www.efi.com
› www.esko.com
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